ООО «Феникс маркет», г.Москва

 Дилерский договор №_______
г. Москва






               «     »                        2010 г.


ООО «Феникс маркет», именуемое в дальнейшем «Поставщик», в лице генерального директора  И.Н.Балабко, действующей на основании Устава, с одной стороны, и, ____________________________________________________ именуемое в дальнейшем «Дилер», в лице _________________________________________ действующего на основании ______________, с другой стороны, совместно именуемые Стороны, заключили настоящий Договор (далее - Договор) о нижеследующем:
          Толкование понятий и терминов, используемых в настоящем соглашении:
«Дилер» - в тексте настоящего Договора и во взаимоотношениях между сторонами понимается хозяйственное общество (или предприниматель без образования юридического лица), которое покупает Продукцию у Поставщика для использования в предпринимательской деятельности и реализует закупленную Продукцию оптом и в розницу на определенной настоящим договором территории.

«Продукция» - обозначает очередную партию товара в количестве и ассортименте, согласовываемом Сторонами, которую Поставщик поставляет Покупателю (Дилеру) в соответствии с условиями настоящего договора.
«Заявка» - предполагает собой равный с настоящим Договором по юридической силе документ, который является  неотьемлемой частью настоящего Договора, и имеет целью конкретизировать условия данной сделки при очередной поставке Продукции. Условия заявки обязательно письменно согласовываются Сторонами Договора и считаются недействительными при несогласии с ними одной из сторон. Подтверждением согласования заявки со стороны Поставщика может являться выставленный счет на оплату Продукции.
 «Рекомендуемая цена» -  согласованная Поставщиком и Дилером цена на Продукцию, которой обязан придерживаться  последний, исходя из совместных интересов регулирования ценообразования на закрепленной за Дилером территории.
«Коммерческая тайна» -  информация, которая:

· при сообщении была явно охарактеризована, как представляющая коммерческую тайну Поставщика;

· не является общедоступной;

· представляет коммерческий интерес или дает конкурентные преимущества;

· подпадает под действие норм закона РФ «Об авторском праве и смежных правах» от 09.07.1993 г. № 5351-1.
1. Предмет Договора
            1.1. Поставщик назначает Покупателя Дилером путем заключения Дилерского Договора и включения в реестр Дилеров. Границами официального Дилерства определить территорию ________________________________________________________________ (определяет Поставщик).
            1.2.  Дилерский договор заключается при условии единоразово проведенной сделки на сумму не менее 300 000 (триста тысяч) рублей между Поставщиком и компанией, претендующей на дилерские отношения (компаниями, являющими собой единое целое в организационно-структурном плане).
            1.3. Поставщик обязуется поставить, а Дилер обязуется принять и оплатить Продукцию, согласованную сторонами и обозначенную в заявке в соответствии с п.4.3. настоящего Договора. 
            1.4. Условия настоящего Договора согласовываются Сторонами и определяют наименование Продукции, единицы измерения Продукции, цену за единицу Продукции, количество Продукции, ГОСТ, ОСТ, ТУ или другую нормативно-техническую документацию, которой должна соответствовать Продукция по качеству, сроки передачи Продукции Дилеру, общую стоимость Продукции. 

            1.5. Поставка Продукции осуществляется отдельными партиями в течение срока действия настоящего Договора. 
2. Обязательства Дилера
            2.1.  Способствовать продвижению и развитию продаж Продукции Поставщика на договорной территории. Проводить акции по рекламе Продукции в различных формах.
            2.2. Участвовать не реже одного раза в год в региональной выставке с целью продвижения на рынке Продукции, поставляемой по настоящему Договору.

            2.3. Не реализовывать Продукцию третьим лицам за пределами Территории без предварительного письменного согласия Поставщика.  

2.4. Уважать и защищать законные права Поставщика, возникающие в связи с настоящим Договором, в частности, сохранять сведения, составляющие коммерческую тайну Продавца, которые стали либо могут стать, известны Дилеру в связи с выполнением условий настоящего Договора.

2.5. Не совершать каких-либо действий от имени Поставщика, не принимать никаких заказов и не заключать никаких контрактов, имеющих для Поставщика юридическую силу, без предварительного письменного одобрения Поставщиком.
            2.6. Ежеквартально информировать Поставщика о сегментах потребления Продукции.

      2.7. Ежеквартально предоставлять Поставщику отчеты о размещении рекламы  в СМИ и участии в выставках. Незамедлительно информировать в письменной форме о фактах: 


- незаконного использования товарных знаков и других средств индивидуализации Продукции, принадлежащих Поставщику;
               - недобросовестной конкуренции;
               - успешного применения самоспасателей;
2.8. Строго придерживаться рекомендуемой цены в рамках ценовой политики Поставщика, разработанной для 3-х географических зон.
            Не допускается увеличение цены на Продукцию:
- в Зоне I (ЦФО, С-ЗФО, ЮФО, Приволжский ФО, УФО) более чем на 25 % от закупочной цены,

- в Зоне II (Сибирский ФО) более чем на 30 % от закупочной цены,
- в Зоне III (Дальневосточный ФО) более чем на 35 % от закупочной цены.
              2.9. Осуществлять ежеквартальные закупки Продукции на сумму не менее 200            (двести тысяч) рублей. При невыполнении данного обязательства на последующий квартал Дилерская цена на фильтрующие самоспасатели увеличивается на 4%.

3. Обязательства Поставщика

   3.1.  Отгружать Дилеру партии Продукции в течение согласованного сторонами срока на условиях настоящего Договора.


3.2.
Предоставлять Дилеру имеющиеся у Поставщика техническое описание, копии сертификатов и заключений, которые необходимы для продажи Продукции региональным покупателям.


   3.3.
Своевременно уведомлять Дилера об изменениях в комплектации, технические характеристики Продукции, а также о снятии с производства, замене, выпуске новых видов Продукции, изменении срока производства и доставки.


3.4.
Размещать информацию о Дилере и регулярно ее уточнять на официальном сайте http://www.apcm.ru

3.5.  Сообщать необходимую информацию о поступающих заказах на Продукцию с Территории Дилера. 
               3.6. По запросу Дилера либо в качестве приложения к сопровождающим документам обеспечивать печатными рекламными материалами о Продукции, ее потребительских свойствах, конкурентных преимуществах, оказывать консультационные услуги.

               3.7. Принимать участие в профильных тематических выставках.
                4. Цена и порядок расчетов, условия предоставления товарного кредита
 4.1. Цена за единицу Продукции и срок действия цены устанавливается в Протоколе согласования договорной цены (Приложение № 1). В случае расширения номенклатуры Продукции и изменении цен, Стороны, дополнительным соглашением заключают Протокол согласования договорной цены в новой редакции, при этом обязательно указывается срок действия новой редакции. Общая стоимость отдельной партии Продукции указывается с учетом НДС и c учетом стоимости доставки Продукции.

4.2. Цена за единицу Продукции может повышаться Поставщиком в связи с увеличением цен на комплектующие. Поставщик уведомляет Дилера о повышении цен на Продукцию не менее, чем за две недели до увеличения цены.

4.3. Оплата Продукции производится с отсрочкой платежа до 7 календарных дней с моменты отгрузки продукции. Факт отгрузки устанавливается перевозочной накладной, копия которой предоставляется Дилеру электронной связью. Дилер оплачивает Продукцию путем перечисления денежных средств на расчетный счет Поставщика.
4.4.  При несвоевременной оплате Дилером Поставщик может изменить условия оплаты:

50% предоплата с последующей доплатой в течении 7 дней - если срок погашения предыдущей дебиторской задолженности превышен более чем на 5 банковских дней;

100% предоплата – если срок погашения предыдущей дебиторской задолженности превышен более чем в два раза (более 14 календарных дней с момента отгрузки).
4.5. Датой  платежа считается дата зачисления денежных средств  на расчетный счет Поставщика. 
5. Сроки поставки Продукции
5.1. Отгрузка Продукции в рамках отдельной партии осуществляется в течении 10 рабочих дней со дня выставления счета.


5.2.  Поставщик уведомляет Покупателя о готовности Продукции к отгрузке не позднее, чем за 2 дня до истечения срока поставки.
6. Порядок поставки Продукции
6.1.  С Продукцией представляются сопроводительные документы:

· Копии сертификатов соответствия, заключений и разрешений;

· Счет- фактура;

· Товарная накладная (Торг-12) два экземпляра (один из которых подлежит возврату после подписания и заверения печатью);

· Товарно-транспортная накладная (в случае оправки груза через транспортную компанию).

6.2. Условия поставки Продукции:

самовывоз Дилером со склада Поставщика в г.Москве;

доставка Поставщиком по г.Москве за счет Дилера.  
По согласованию Сторон возможны иные формы поставки, которые согласовываются индивидуально в форме дополнительного соглашения. 
Транспортные тарифы услуг доставки по г.Москве устанавливаются в Протоколе согласования транспортных тарифов (Приложение № 2).
Расходы по страхованию Продукции осуществляются за счет Дилера. 
6.3. Продукция отгружается в упаковке, соответствующей ее характеру,  а также обеспечивающей сохранность Продукции и неизменность ее качества при перевозке и хранении. На упаковку  наносится маркировка, содержащая необходимую информацию.

6.4. Местом исполнения обязательства Поставщика по передаче Продукции Дилеру является место нахождения Поставщика.

6.5. Поставщик гарантирует соответствие качества поставляемой Продукции действующим ГОСТам, ОСТам, ТУ или другой нормативно-технической документации для данной Продукции.

6.6. Приемка Продукции по количеству в соответствии с товаросопроводительными документами и качеству в соответствии с требованиями нормативных документов, осуществляется в месте нахождения Дилера. Данная приемка осуществляется в соответствии с инструкциями П-6 (утверждена Постановлением Госарбитража СССР от 15.06.1965 г. в ред. от 14.11.1974 г.) и П-7 (утверждена Постановлением Госарбитража СССР от 25.04.1966 г. в ред. от 14.11.1974 г.).

            6.7. Право собственности, а вместе с ним риск случайной гибели или повреждения на поставляемую Продукцию переходит с Поставщика на Дилера в момент сдачи ее уполномоченному представителю Дилера или грузоперевозчику в пункте передачи:

- в случае самовывоза - на основании даты, указанной в товарной накладной;

- в случае поставки через транспортную компанию - на основании даты, указанной в товарно-транспортной накладной;

            - в случае поставки ж/д транспортом - на основании даты, указанной в ж/д накладной.

           6.8. Датой поставки Продукции считается дата, определенная в соответствии п. 6.7. настоящего Договора.
           6.9.  Оплата Доставки Продукции осуществляется Дилером при ее получении в транспортной компании. 
7. Ответственность сторон
7.1. Поставщик несет ответственность за качество поставляемой Продукции. Поставщик гарантирует, что Продукция соответствует нормативно-технической документации.
7.2. При нарушении Поставщиком сроков поставки продукции, указанных в выставленных к оплате счетах, им выплачивается пени в размере 0,05 % от суммы оплаченной, но не поставленной Продукции за каждый день просрочки. Общий размер пени не может превышать 10 % суммы, не поставленной продукции.
            7.3. При нарушении Дилером сроков оплаты продукции в случае предоставления отсрочки платежа им выплачивается пени  в размере 0,05 % от суммы неоплаченной Продукции за каждый день просрочки. Общий размер пени, уплачиваемый Дилером Поставщику, не может превышать 10 % стоимости поставленной, но неоплаченной Продукции.
            7.4. Формы ответственности сторон, как поименованные, так и не поименованные в настоящем разделе Договора, определяются в соответствии с действующим законодательством Российской Федерации.

8. Претензии
8.1. В случае несоответствия количества переданной Дилеру Поставщиком Продукции количеству, указанному в товаросопроводительных документах, претензия Дилера по количеству Продукции направляются непосредственно Поставщику в письменной форме в течение 3-х (Трех) рабочих  дней с момента приемки, либо по факсу (электронной почте) в день приемки Продукции Дилером в соответствии с п. 6.6. настоящего Договора.

8.2. В случае несоответствия качества переданной Дилеру Поставщиком Продукции требованиям документации на данную партию Продукции, Дилер направляет Поставщику уведомление «Об обеспечении явки уполномоченного представителя в место нахождения Продукции в течение 5 (Пяти) дней, не считая времени, требуемого на дорогу, с момента получения уведомления».

8.3. В случае явки в указанный срок уполномоченного представителя Поставщика в место нахождения поставленной Продукции составляется акт о фактическом качестве поставленной Продукции. Данный акт подписывается уполномоченными представителями Поставщика и Дилера.

8.4. В случае неявки в указанный срок уполномоченного представителя Поставщика в место нахождения поставленной Продукции Дилер самостоятельно составляет акт о фактическом качестве поставленной Продукции.

            Данный акт подписывается уполномоченными представителями Дилера, скрепляется печатью Покупателя и направляется Поставщику.

8.5. Претензия Покупателя по качеству Продукции направляется Поставщику в письменной форме в течение 5 (пяти) банковских дней с момента подписания акта, составленного в соответствии с инструкцией П-7 (утверждена Постановлением Госарбитража СССР от 25.04.1966 г. в ред. от 14.11.1974 г.).
9. Действие непреодолимой силы
 9.1. Стороны освобождаются от ответственности за полное или частичное неисполнение обязательств по настоящему Договору, если докажут, что неисполнение явилось следствием обстоятельств непреодолимой силы. Под обстоятельствами непреодолимой силы понимаются такие обстоятельства, как: стихийные бедствия, война, ограниченные военные действия, изменение законодательства, а также иные чрезвычайные и неотвратимые обстоятельства, не зависящие от Сторон, произошедшие помимо воли Сторон, при условии, что эти обстоятельства непосредственно повлияли на исполнение обязательств по настоящему Договору.

 9.2. Свидетельство, выданное соответствующей торговой палатой или иным компетентным органом, является достаточным  подтверждением наличия и продолжительности действия непреодолимой силы.

 9.3. Сторона, которая не в состоянии выполнить свои обязательства по настоящему Договору в силу действия непреодолимой силы, обязана незамедлительно проинформировать 
другую Сторону в письменной форме об их наступлении и об их влиянии на исполнение обязательств по настоящему Договору. 
            9.4. Если обстоятельства непреодолимой силы действуют непрерывно на протяжении 3 (Трех) месяцев и не обнаруживают признаков прекращения, каждая из Сторон может расторгнуть настоящий Договор в одностороннем порядке путем направления уведомления другой Стороне.
9.5. Использование Стороной права на одностороннее расторжение Договора не лишает ее права на взыскание понесенных убытков по Договору.

10. Дополнительные условия
10.1. Все изменения и дополнения к настоящему Договору, а также Соглашения, уведомления и письма, связанные с исполнением настоящего Договора, являются неотъемлемой частью настоящего Договора.

10.2. В случае изменения местонахождения (почтового адреса) или банковских реквизитов стороны уведомляют об этом друг друга в течение 5 (пяти) рабочих дней.

10.3. Настоящий Договор и все изменения и дополнения к нему, а также Соглашения,  должны быть оформлены в простой письменной форме, подписаны соответствующим уполномоченным лицом и скреплены печатью соответствующей Стороны. Несоблюдение хотя бы одного из данных требований влечет недействительность соответствующего документа.

10.4. Настоящий Договор составлен в 2-х экземплярах, по одному для каждой Стороны, каждый из которых имеет одинаковую юридическую силу.

11. Действие договора

           11.1. Настоящий Договор вступает в силу с момента его подписания Сторонами и действует до «31» декабря 2010 г., а в случае, если к указанному моменту у Сторон остались неисполненные обязательства, вытекающие из настоящего договора, срок действия договора продлевается до полного выполнения Сторонами своих обязательств.
           11.2. Договор, может быть, расторгнут досрочно по соглашению Сторон либо по истечении тридцати календарных дней с момента подачи одной из Сторон заявления о расторжении Договора при условии полного выполнения Сторонами своих обязательств.

           11.3. Поставщик имеет право расторгнуть Договор в одностороннем порядке без предварительного уведомления Дилера в случае несоблюдения условий реализации Продукции, предусмотренных настоящим Договором, а также обязательств предусмотренных п.2 настоящего Договора

           11.4. Если за тридцать календарных дней до окончания срока действия настоящего Договора ни одна из сторон не откажется от продления, Договор считается продленным сроком на один календарный год, либо до заключения нового Договора.
12. Порядок разрешения споров

            12.1. Все споры и разногласия между Сторонами, возникающие в период действия настоящего Договора, разрешаются путем переговоров.
            12.2. В случае не урегулирования споров и разногласий путем переговоров спор подлежит разрешению в арбитражном суде г.Москвы, с соблюдением претензионного порядка.

            12.3. Во всем остальном, что не предусмотрено настоящим Договором, стороны руководствуются действующим законодательством РФ.
              13.  Юридические адреса и банковские реквизиты сторон:
	Поставщик:

ООО "Феникс маркет"
Юридический адрес:

141206, Московская обл., Пушкинский р-он, г.Пушкино, ул.Заводская д.9

Почтовый адрес:

101000, г.Москва, Покровский б-р, дом 4/17, стр.1, оф.33

ИНН 5038069755

КПП 503801001

р/с 407 028 108 000 000 008 42

в ЗАО «НОВЫЙ ПРОМЫШЛЕННЫЙ БАНК»     г. Москва

к/с 301 018 100 000 000 007 49

БИК 044599749

Тел: (495) 933-88-02, 933-88-03,                        факс 933-88-29

_______________ / И.Н.Балабко /
М.П.
	Дилер:
Юридический адрес: 

Почтовый адрес:

ИНН

КПП 

р/с        

в 

к/с      

БИК    

Тел:              ,  факс 
      _______________/                                /
М.П.
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